DESCHACHT

Technisch Commercieel Binnendienst - %VACATU RE]

Wegenbouw - Oostakker

Deschacht is een Belgische distributeur van bouwproducten met meer dan 40 jaar ervaring in de sector. Met meer dan 20.000 artikelen, 12 dis-
tributiecentra en een eigen studiedienst ondersteunen wij dagelijks professionele bouwprojecten in heel Belgié. Ons team van 200 medewerkers

realiseert een jaarlijkse omzet van meer dan 140 miljoen euro.

Onze business unit Wegenbouw ondersteunt aannemers in wegenbouw, riolering en grondwerken met een breed gamma aan producten voor
riolering, waterbeheersing en wegenis. Snelle, correcte offertes en vlotte afspraken over leveringen op de werf maken hier het verschil.

Om onze verdere groei te ondersteunen, zoeken we een Technisch Commercieel Binnendienst voor ons team in Oostakker.

Jouw rol

Je bent de technische en commerciéle rechterhand van onze account-
manager. Samen vormen jullie een vast duo voor een eigen klantenpor-
tefeuille. Jij houdt vanuit de binnendienst de touwtjes in handen, van
de eerste prijsvraag tot de levering op de werf.

Technische offertes & orders

- Rioleringsplannen en bestekken lezen en interpreteren.

- Hoeveelheden opmeten en correct omzetten in een offerte.
- Offertes en orders opmaken, verwerken en opvolgen.

- Technisch advies geven over producten en toepassingen.

- Product- en projectkennis opbouwen en toepassen.

Klantcontact & coordinatie

- Dagelijks aanspreekpunt voor klanten, telefonisch en via mail.
- Leveringen en afspraken afstemmen tussen klant en dispatch.

- Deadlines bewaken en zorgen voor een correcte administratieve flow.

- Vlot samenwerken met interne diensten zoals dispatch, aankoop en
boekhouding.

INTERESSE?

Klaar om mee te bouwen aan grote projecten in uw regio?

Solliciteer vandaag en maak het verschil als Technisch Commercieel

Binnendienst - Wegenbouw bij Deschacht.

Stuur je motivatiebrief en CV naar brecht.demeyer@deschacht.eu.

Voor meer informatie over deze functie, bel naar 0499 51 33 42.

Projectwerking & digitale opvolging

- Je werkt mee in een projectgerichte werking waarin we projecten

over de verschillende divisies heen delen en omzetten in interne
synergieén.

- Je verrijkt onze data door onze databank digitaal en correct te voe-

den.

- Je communiceert over projecten via ons digitaal projectplatform.

Commerciéle ondersteuning

- Proactief opportuniteiten, signalen en trends bij klanten detecteren.
- Die informatie actief doorgeven aan de accountmanager.
- Mee bouwen aan een sterke, langdurige klantrelatie.

A DO

georiénteerd »

Klantgericht

Samen bouwen aan vooruitgang
Groei is onze richting, de toekomst ons doel.
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Jouw profiel Wat mag jij van ons verwachten?

- Je hebt een bachelordiploma, bij voorkeur in een bouwkundige of
technische richting, of je hebt een gelijkwaardig niveau door erva-
ring.

- Je hebt affiniteit met de bouwsector. Ervaring in wegenbouw of riole-
ring is een sterke plus.

- Je kunt technische plannen lezen of bent gemotiveerd om dit te le-
ren.

- Je werkt nauwkeurig en behoudt het overzicht, ook als het druk wordt.
- Je bent digitaal vaardig en werkt graag gestructureerd met databan-
ken en online platformen.

- Je bent commercieel ingesteld, klantgericht en communicatief sterk.
- Je denkt proactief mee, neemt initiatief en kijkt verder dan je eigen
divisie.

- Je bent een teamspeler die graag in duo met een accountmanager
werkt.

- Je bent leergierig en gelooft in leren on the job.

INTERESSE?

Klaar om mee te bouwen aan grote projecten in uw regio?

Solliciteer vandaag en maak het verschil als Technisch Commercieel

Binnendienst - Wegenbouw bij Deschacht.

Stuur je motivatiebrief en CV naar brecht.demeyer@deschacht.eu.

Voor meer informatie over deze functie, bel naar 0499 51 33 42.

- Een gevarieerde functie waarin techniek, commercie en klantcontact

samenkomen.

- Intensieve opleiding en begeleiding on the job, ook op productviak.
- Een rol met verantwoordelijkheid en impact op de klantrelatie.

- Een stabiele organisatie met ruimte voor groei en ontwikkeling.

- Een omgeving waar gedrevenheid en motivatie belangrijker zijn dan

perfecte ervaring.

- Een competitief loonpakket met extralegale voordelen, afgestemd op

jouw ervaring, ambitie en inzet.

- Een verlofpakket van 32 dagen (20 + 12 ADV).
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Kiantgericht georiénteerd »

Samen bouwen aan vooruitgang
Groei is onze richting, de toekomst ons doel.



